Vynosy — shody a rozdily normativnich textu

Miloslav Janhuba

1. Co je tireba rozumét ,normativnimi texty*

Pro dcetnictvi a ucetni vykaznictvi vytvareji regulativni raimce nejrizné;si zdkony, na-
fizeni, pfedpisy, vyhlasky, standardy a vzory, a to nejen v rdmci ndrodniho prostredi ¢es-
kého, ale rovné€z v zahrani¢i. Aby bylo mozné obecné zakotvit vysledky vyzkumu informac-
niho pfinosu ustanoventi, kterd jsou obsahem téchto regulacnich norem, vybral jsem pro né
zobecnujici oznaceni (které neni zcela originalni) vyuzitelné ve vSech souvislostech obsa-
hovych, ale i formalnich vazeb: normativni texty.

V tomto pojednéni (a doufam iv Sirsi pouzitelnost v budoucnu) se tedy normativnimi
texty rozumi celek ustanoveni obsazenych jak v ¢eskych prévnich predpisech, tak v bilanc-
nich smérnicich EU (specidlné ve ¢tvrté smérnici, dale jen ,.4. smé€rnice EU*), Mezinarod-
nich dcetnich standardech IASC (dale jen . JAS“) i americkych Standardech finanéniho
ucetnictvi FASB (déle jen ,,US GAAP%).

2. Rozdilnost pojmu ,trzba*, ,,vynos*, ,,diichod*, ,,zisk*, ,,prijem*

Stézejni kategorii, ktera predstavuje pro korektni vycisleni vysledku hospodaiského
obdobi zcela nezbytnou slozku, jsou ucetni vynosy. Normativni texty nerozumi vzdy po-
jmem ,,vynos“ zcela totoznou podnikohospodaiskou udalost (jev), a proto se zejména pii
prekladech z anglickych a z¢asti némeckych norem mize stat, ze obsah pojmu ,,vynos
v konkrétnim kontextu znacn€ kolisa.

Je zcela nezbytné zaujmout hned od pocatku velmi zdrzenlivé stanovisko k pouzivani
odli$nych pojmt (a tim i kategorii) na misté vynosu.

Chceme-li definovat vynosy v roviné ucetni teorie, vychazime (pro jejich $irsi vymeze-
ni) z ptirdstkového pojeti a navazné (pro uzsi vymezeni) z ekvivalenéniho pojeti.

Ptirtstkové pojetivynosi je vhodné (jako podminka nutna pro vznik vynosu) ve vSech
situacich, kdy mame rozhodnout o tom, zda vynos nastal ve vykazovaném ucetnim obdobi,
nebo ne, a to nejen vynos na zdkladé prodeje vlastnich vykont (zbozi, vyrobki nebo slu-
zeb), ale i vynos pochézejici z jakéhokoliv jiného prirdstku istych aktiv podniku, ktery ne-
byl zpisoben vkladem vlastnikd.

Ekvivalen¢ni pojeti vynosi se orientuje prakticky vyhradné na vznik trzeb, tj. té sou-
Casti podnikovych vynost, které predstavuji fddnou hodnotu (fair value) ekvivalentu za
prodané vykony podniku.

V nékterych normativnich textech (pfedevsim IAS) je obecnéjsi pfistup ekvivalencni-
ho pojeti vynosi ziZen na problematiku ocenéni (ve fair value); avsak toto pojeti respektu-
je zplna pozadavek uznani vynosu jen v situaci, kdy vykon podniku byl na trhu prodan

*  Doc. Ing. Miloslav Janhuba, CSc., je docentem na Katedre financniho tdcetnictvi Fakulty financi a t¢etnictvi
Vysoké skoly ekonomické v Praze.
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a (ve vétsiné pripadl tzv. momentu realizace vykonu) predan (zaslan) kupujicimu. Obdr-
zeny nebo oc¢ekavany ekvivalent (ndhrada) za takto postoupené vykony je trzbou (v ném.
r Erl6s, na rozdil od r Ertrag — vynos). Trzba nalezi do vynost, ale je vymezena uzeji jako
specifickd podoba vynost prave za prodané vykony. Trzba ovSem predstavuje pro vétsinu
vydélkovych hospodarstvi hlavni (¢asto jedinou) slozku vynost.

IAS vymezuje vynos (revenue) v duchu prirdstkového pojeti, to znamena, Ze by podle
standardt v zasad¢ byl ptipustny i vynos, nepiedstavujici ndhradu za prodané vykony dané-
ho obdobi, ale vytvoreny jinym zvySenim cistych aktiv, které nezpisobil vklad vlastnikd.
V konkrétnich pripadech IAS je ovSem takovato podoba vynosu eliminovana a zafazena
do jiné ramcové kategorie znamenajici rist podnikového uzitku, do dichodu (income).
Podle IAS tvoii dichod jak vynosy, tak také piinosy, napi. ze zvySeni hodnoty podnikové-
ho majetku (holding gain).

Pro otazky souvisejici s uznavanim vynost, tedy podnikohospodatsky pozitivné ptiso-
bicich jevl, mize byt snad okrajova tvaha nad moznym projevem negativné pisobicich
jevii jakym je tfeba znehodnoceni podnikového majetku (loss). Ale mame-li spravné vyme-
zit cilovou veli¢inu vysledku, nemidzeme ani tyto negativné pisobici jevy v dané souvislosti
pominout.

Vysledek hospodateni podniku za dané obdobf je tcetné vycislovan na zdklad€ pome-
tfeni docilenych vynosi a té ¢asti nakladi (vsazka — costs), které byly vdaném obdobi vyna-
loZeny pravé jen na dosazeni piedmétnych vynost. Podle kone¢nym zptisobem ocenénych
objemi vynosi a nakladu je vysledkem budzisk (vynosy byly vyssi nez k nim pfislusejici vy-
sledkové naklady), anebo ztrdta (vynosy byly nizsi nez k nim pfislusejici vysledkové nakla-
dy). Charakterizuje to podstatu postupu, jiz ucetnictvi vysledek v daném obdobi vycisluje,
a ktera se nazyva ,,zasada shody“ (angl. matching principle). Proto je pro pochopeni funk-
ce vynost za dané obdobi v podnikovém hospodarstvi nezbytné ve vétsing piipada je posu-
zovat spolu s prislusnymi (vysledkovymi) naklady.

Teoreticky pristup k ndkladiim neni predmétem tohoto pojednani, omezime se proto
jen na skutecnosti, které osvétluji pravé podnikohospodarskou funkci vynosu.

Vzhledem k tomu, Ze americka (ale i evropska kontinentélni) ucetni tradice pracuje
pii vycislovani vysledku hospodareni za dané obdobi na spojité rostouci (akrudlni) bazi,
aplikujic pritom abstraktni finan¢ni proudy spotteby (naklady) a reprodukce (vynosy), ni-
koli vSak konkrétni penézni proudy pozitivni (pfijem) a negativni (vydej), ma kategorie
»prijemv téchto souvislostech vahu veliCiny, ktera ovliviiuje nikoliv vysledek hospodareni
daného obdobi, ale podnikem generovany celkovy penézni tok. Shledavam proto svého
druhu ne$fastnym, pouziva-li se pfi odvozeni vysledku v nékterych pramenech zcela vazné
minéna komparace ,,pfijmi“ s ,,ndklady“, na misté ,,vynosi“ s ,,nadklady“. Neni to jen ne-
Svar Ceské odborné ekonomické literatury, ale tento konfizni pojmovy aparat pouZivaji
i n¢ktefi renomovani ekonomicti odbornici v zahranici.

1 Srv. Lee, T.: Income and Value Measurement. dotisk 3. vydani, London, International Thomson Business
Press, 1996.
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3. Vykazovani vysledku a vynosy v ném podle normativnich
texti — shody

Zjistujeme-li hospodarsky vysledek za dané obdobi, provozujeme s veli¢inami ,,vyno-
sy“ a ,naklady“ vlastné velmi magické tikony. Zamysleli jsme se nékdy dikladnéji nad tim,
proc vlastné jsou vynosy a naklady tak ddlezité, proc to vSechno ,,bez nich nejde"?

Odpovédham muize dat vyvoj pojeti soustav Gctl (ictovych systémii), ale hlavné vyvoj
pojeti vysledku hospodareni jako takového: Pivodné uétoval davny kupec o jednotlivych
obchodnich pripadech vzdy od pocatku az do konce, tedy od nédkupu (a zaplaceni penézi)
prislusného zbozi az do jeho prodeje (a pfijeti penéz) véetné terminovanych obchodd, tak-
Ze po definitivnim ukonéeni pfipadu mohl byt bez problému vycislen skutecny zisk (ztrata)
v penézich, o néz bylo piijato vice nez bylo vydano (pfipadné obracenc).

cs sy

I v dnes$nim svété zlistavaji ucetnictvi pro vycisleni skutecného zisku v podstaté stejné
metodické nastroje. Tim je rovnéZ din zdklad neustalého vypofadavani se s problémem:
jak dojit dnes, tedy vlastné ,,nazpét“ od neznamé budoucnosti, v niz lezi okamzik definitiv-
niho ukonceni v§ech transakci, tedy i existence podniku samého, a kdy teprve mtize byt bez

p o PO . w12 Py oy % 9
problému vycislen tzv. totalni zisk (ztrata) v penézich”, kazdoro¢né néjakym — pokud moz-
no objektivnim — zptisobem ke stanoveni velikosti zisku (ztraty) za uplynulé obdobi. Zcela
korektni vysledek jsme schopni objektivné vy¢islit v penézich teprve az v momentu, kdy
jsou jiz vSechny abstraktni financni toky (tj. ndklady a vynosy) preménény na prijmy a vvda-
je penéz. Takové vycisleni by ov§em z celé fady divodi piislo pozdé: predevsim pro vlast-
niky, ale i pro dalsi skupiny uzivatell udajt z ucetnictvi. Pro né je objektivni fakt nynéjsi
existence (a pfedpoklad jeho dalsiho trvani) nezbytnym atributem podniku, do kterého by
jinak nebyli ochotni vlozit ani haléf.

Uetnictvi se proto musi vyporadat i s takovou ,,malickosti“, jakou je neustale uskuteé-
tované pokusné déleni nepretrZité se odvijejictho a v dobé, kdy podnik existuje, nepretrzité
trvajictho (tedy v Case spojitého) mnozeni i ubyvani ,,téla“ podniku. Pro¢ je pro toto déleni
lepsivychazet nikoliv z evidovanych penéznich prijmui a z vydaji penéz, ale z u¢inéné (defini-
tivni) spotteby (u vysledkovych nékladi) a z prodeje produkce vykond (u vynosti)?

Napf. podnik A byl zaloZen s vkladem 160,—, existoval tfi roky, béhem nichZ nebyly
vlastniktim vyplaceny podily na zisku, a po vyporadani pohledavek a dluhd na konci jeho
existence zdstal likvidacni prebytek 305,7 v penézich. Vypocteni ,totdlntho vysledku®
v tomto pripad€ neni obtizné: —-160+305,7 = 145,7. Ale jak timto vysledkem pod¢lit jed-
notlivé roky hospodateni? Existuje pochopitelné vice cest jak Cisté pocetné teoreticky vy-
sledek celé doby existence podniku rozdélit ,,zpétn€" na jednotlivé hospodaiské roky.
Miizeme napt. uvedeny vysledek rozdélit na vSechna obdobi rovnomérné. Postupem cCasu
vsak prednost ziskalo rozdélovani podle uskuteénénych obratd (prodej vykond) jakozto
objektivniho méfitka ,,zasluhy“ jednotlivych rokid o dosazeny vysledek. Udaje o obratu
jsou veelku snadno a dobfe vycislitelné v obecnych mérovych veli¢inach (pocet kWh, kust,
tun, hl aj.) a cena za jednotku téchto vykont je fixovana smlouvou s kupujicim. Lze tedy
pomérné nenaro¢nym pocetnim postupem vzdy zjistit velikost trzeb v daném obdobi za
prislusné mnozstvi prodanych vykond. Toto zatimni vycisleni obratu veli¢inou ,,trzby“ je
pro nas jen prvnim pfiblizenim k celkovému vysledku daného obdobi. Budeme dél predpo-

2 Totalni zisk/ztrata je konec¢ny prebytek/schodek penéznich prostredki po tiplném ukonceni existence dané-
ho podniku, neboli vysledek viech uskutecnénych vydaji a piijmi penéz za celou dobu trvani podniku; k to-
talnimu zisku se pricita i uskutecnéna vyplata podilt na zisku v jednotlivych hospodarskych letech. Zasada
kongruence (Schmalenbach, Rieger) pozaduje, aby se dil¢i vysledky hospodateni jednotlivych obdobi v sou-
hrnu rovnaly pravé totalnimu zisku/ztrate.
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kladat, ze se narokované ptijmy penéz z trzeb (vynosy) opravdu stanou piijmy v penézich.
Pak pro co nejvétsi priblizeni se k podilu na celkovém vysledku musime s piislusné vymeze-
nymi vynosy porovnat i urcitou vysi celkovych penéznich vydaji. Ale znovu je tu potiz: pe-
nézni vydaje kazdého jednotlivého obdobi objektivné z velké ¢asti nebo viibec nesouvisi
se spotfebou vyrobnich ¢initelti v prodanych vykonech. Musime tedy pro toto porovnani
pouzit veli¢inu obdobné abstraktni jako narokované ptijmy, ale ve své podstaté ,,opacné-
ho“ charakteru. Takovou veli¢inou jsou ndklady (zapocitatelné uskutecnéné vydaje, nebo
zavazek uskuteénéni vydaji penéz).

Rozdélujeme tak neznamy totalni vysledek podniku (za celou dobu jeho existence)
mezi jednotlivé hospodarské roky predem v podob¢ znamych a vypocitatelnych ¢astek na-

rokovanych pfijmi (vynosy) snizenych o zndmé a vycislitelné ¢astky zapocitatelnych vyda-
ju, zavazki k penézni tihrad¢ (naklady, presnéji vysledkové néklady).

Jak u vynosi tak u nakladl pocitame s penéznimi ¢astkami, které maji ,,akrualni“ po-
dobu —vzniknou (vzrostou, budou pochézet z) v disledku narokovaného piijmu ¢i zadvazku
platit v penézich.

Pracujeme s vynosy a ndklady, pométujeme jejich velikost za uzavirany hospodafsky rok a
zjistujeme tak uzitek nebo $kodu, kterd v podobé zisku nebo ztraty v daném roce nastala.

Vratme se viak k zakladnimu dkolu: Jak chapat vynos (vydélek, trzbu, téZbu, prospé-
ch): Prof. Wilhelm Rieger, bezdé¢ny tviirce nominalistické ,,Skoly“ pojimani{ ucetnich vy-
kazl (predevsim bilance majetkové), uvadi, Ze ,,vynos je casové rozliseny prijem* a chape
ho jako anticipované zvySeni podnikovych aktiv (pfi¢emz ona anticipace miize byt relativ-
né kratkodoba — prijem penéz nebo jinych aktiv v ¢ase krat$im nez do konce hospodarské-
ho roku - nebo relativn¢ dlouhodoba — pfijem v ¢ase del§im, pfipadné rozlozZeny i na vic
hospodarskych rokti). Na zaklad¢ objektivni existence ¢asového tseku, ktery oddéluje ac-
tovani o vynosu, a uctovani o ptislusném prijmu, pozaduje nominalista Rieger v této
souvislosti diskontovani velikosti vSech bilanc¢nich pohledavek (a bilan¢nich dluhi v sou-
vislosti s naklady — ¢asové rozliSenymi vydaji pen¢z) k okamziku sestavovani vykazu pro
nominalné presné vycisleni vysledku. Sam Rieger ,,vérnost” nebo ,,korektnost“ jakéhoko-
liv ro¢niho vysledku v dcetnictvi viibec nepfipousti, uzndva pouze moznost ,,ex post“ roz-
délit eventudlni totalni zisk zpétné na vSechny predchozi hospodarské roky existence
podniku rovnomérné.

V zésad¢ shodné s Riegerem charakterizuje ucetni teorie vynos v pririistkovem pojeti
jako ,,zvy$eni Cistych aktiv po vylouceni vkladi vlastniki“. V tomto pojeti jde o disledkové
chipénivynosu, tedy pro jeho tcetni zachyceni apriori neni pozadovén ,,akrualni“ pfistup.

Vv

Vystiznéjsi je definice vynosu podavana IAS (v Mezinarodnim ucéetnim standardu 18
— Vynosy). Zde uplatnény pozadavek vzniku vynosu na zdkladé béznych podnikovych cin-
nosti (tj. procesu poskytovani vykond, pro néz byl podnik zfizen) vylucuje prifadit k vyno-
stim i takové uzitky, které s béznymi ¢innostmi nesouvisi, tedy zhodnoceni / znehodnoceni{
aktiv v disledku cenovych zmén nebo zmén cenové hladiny (inflace) v ptislusném hospo-
dafstvi (gains/losses).

Americké standardy (US GAAP) vyhodnocuji jako vynos kazdy ,,pfitok platebnich
prostfedkid z majetkovych hodnot, nebo ze zaniku zavazkd, béhem hospodafského roku
za dodavky nebo vytvoreni zbozi, poskytnuti sluzeb nebo jinych ¢innosti, které nalezeji
k pokracujicim podstatnym nebo tstfednim obchodnim ¢innostem podniku.

3 Citovano podle FASB Financial Accounting Research System, CD-ROM 2001.
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Napft. ale v némeckych normativni textech vynos viibec neni definovan. V souvislos-
tech Ize jen nepiimo odvodit, co se vynosem rozumi, resp. co se za vynos ve velmi Sirokém
pojeti oznacuje — ,,v§echny ocenéné prirtstky majetku béhem tcetniho obdobi*".

Pro objektivni odvozeni vysledku v daném obdobi hospodareni jsou v§ak vyznamné
jen takové vynosy, které do daného obdobi hospodéfsky patii (podnik si je ,,zaslouzil").
Pro (akruélni) ucetnictvi podniku je rozhodujici pravé to, zda v prislusném obdobi doslo
k prodeji podnikovych vykont, nebof ,uskuteénéni prodeje’ rovna se ,dosazeni vynosu’.
Ale nastal prodej v tom okamziku, kdyZ jsme objednany vykon pro zdkaznika vyrobili?
Kdyz jsme ho odeslali na ptisluSnou smluvenou adresu spolu s fakturou? Kdyz jsme za to
dostali zaplaceno? Nebo jesté pozdéji? Vsechny uvedené okamziky patii do skupiny moz-
nych ,,momentd realizace vykoni", ackoliv v hospodaiském zivoté z praktickych divodi
prevlada pouziti okamziku odeslani vykoni a souc¢asna fakturace (nebo pfijeti penéz v pro-
dejiv maloobchodé)s.

Vychézejme nadéle z toho, Ze rozhodnuti o vynosu v daném obdobi bylo jiz uc¢inéno,
tfeba v souladu s uskuteénénim fakturace vykont odbérateli. Pro vyéisleni vysledku hospo-
dareni daného obdobi je nyni dilezité rozhodnuti o vysi ndkladd, které v daném obdobi bu-
dou spolu s vynosy vysledek vytvaret. Velmi obecné miizeme jako nédklad (ptisobici na
vysledek, expense) charakterizovat kazdé ,,sniZeni Cistych aktiv podniku za uplynulé obdobi
po vylouceni vybéri vlastniki“. Od této charakteristiky se odliSuje charakteristika ,,vsazky
(costs): icelova a tcelna spotfeba vyrobnich ¢initeld v procesu vzniku vykontd. Uskutecnéni
vsazky tudiZ nemusi nutné znamenat, Ze se rovnéz zmeéni vySe hospodarského vysledku za
obdobi. S timto rozliSenim souvisi i odpovédha dalsi otazky: Maji se do vypoctu vysledku za-
hrnout vSechny vyrobni ¢initele, které podnik v daném obdobi spotfeboval? M4 se do tohoto
kvanta zapocist jenom néco (aby vysledny zisk byl co nejvyssi) a zbytek nékam schovat (zru-
§it, vyhodit do odpadu)? Rozhodnuti je podminéno pouzitou soustavou (systémem) Gcti: ve
svété vedle sebe existuje fada soustav (systému) uctd, které se vyznamné 1i$i prave zpisobem
zaznamenavani proudovych veli¢in nakladi a vynosi a jejich ,,piivadéni“ do hospodaiského
vysledku. Budeme-li (jak je to obvyklé) svoje tcetnictvi zpracovavat v soustaveé Uctl aktiv
a pasiv rozvahy rovnocenn¢ dopliiovanych samostatnou fadou proudovych (tokovych) ucti
pro néaklady a vynosy, mizeme naklady zachycovat v libovolné vyhovujici struktute (druh,
ucel, misto vzniku, odpovédnost...) nebo jejich kombinaci.

Ve finéle hospodarského roku pro vycisleni vysledku pak musime mit jasno, zda chce-
me (musime, mizeme) pouzit metodu s ,,plnymi naklady“, anebo metodu s ,,naklady na
obrat“. Oba pfistupy k vycislovani vysledku pfipousti platné evropské tcetni normy, pfi-
poustéji je rovnéz IAS. Podle US GAAP je mozno pouzit pouze metodu s ,,nédklady na ob-
rat“. Obé metody jsou cestami naplnéni ,,principu shody“ (matching principle), ktery
zajisfuje korektni postup vycisleni vysledku jak co do ¢asového zaclenéni, tak také co do
vzajemné vécné vazby uplatnénych vynost a nakladd.

V zasad¢ plati, Zze obéma uvedenymi postupy docilime (v oblasti provozni) ¢iselné
stejného vysledku. Rozdil je v informaci o struktufe veli¢in, vytvatejicich zisk/ztratu: za-
timco pfi metod¢€ s ,,ndklady na obrat® budou vysledek vytvafet trzby dosazené za prodané
vykony po odecteni ndkladi, které tyto a jen tyto prodané vykony vyvolaly, budou pfi meto-

4 Citovano podle Hayn, S. ~-Waldersee, G. G. von: IAS/US-GAAP/HGB im Vergleich. Stuttgart, Poeschel, 2000.

5 Vobecné roviné lze uvazovat celkem o péti okamzicich, kdy dochazi k realizaci vykonti: 1. béhem dokoncova-
nivykonu, 2. po dokonc¢eni vykonu, 3. pfedanim vykonu odbérateli a fakturaci, 4. zaplacenim za dodavku a 5.
v okamziku, ktery nastal ve smluvené lhité po zaplaceni, nevyskytla-li se pfesné smluvné definovana okol-
nost. Pro hospodéfskou praxi pfevazné plati moment €. 3, v nékterych pripadech dlouhodobych smluv také
moment €. 1.
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dé s ,,plnymi naklady“ vysledek vytvaret vykony podniku vytvorené za celé uzavirané obdo-
bi, ocenéné jednak trhem (prodano), jednak vlastni cenou vykond daného obdobi
neprodanych (aktivovano), po odecteni ndkladt vyvolanych ¢innosti podniku za celé uza-
virané obdobi. Mame tak u metody s ,,ndklady na obrat“ informaci o skladb¢€ vynosti a na-
kladt realizovanych vykond, u metody s ,,plnymi ndklady* informaci o skladbé vynosi
a nakladt v obdobi vyprodukovanych vykond.

Obe vyse popsané metody vycisleni vysledku se ovsem v odborném povédomi ztotoz-
nuji ani ne tak s obrazem budprodukce, anebo realizace vykond, jako spi$ s uplatnénym tii-
dénim nékladd, které podle velmi rozsifené predstavy jedin¢ uplatnéni jedné nebo druhé
metody podminuje. A tak je metoda ,,s plnymi naklady“ ztotoznovana s uc¢tovanim o ndkla-
dovych druzich ve finanénim Gcetnictvi a metoda ,,s naklady na obrat“ s i¢tovanim o icelo-
vé skladbé ndkladii ve finan¢nim ucetnictvi podniku. To je ovSem zavadéjici. Vysledek
hospodareni midzeme (v provozni ¢asti) vycislovat pri pouziti metody s ,,ndklady na obrat*
a ndkladovymi druhy ve finan¢nim dcetnictvi, stejné tak pfi pouziti metody ,,s plnymi na-
klady“ a ucelovou skladbou nékladi ve finanénim dcetnictvi. Problém je v soucasnosti spi$
v tom, Ze v kontinentdlni Evropé je ve finan¢nim ucetnictvi prevazujici tradi¢ni pouziti evi-
dence nakladd podle druhd, aplikace metody ,,s plnymi naklady“ a uzivatelé ocekavaji in-
formace o skladbé vyprodukovaného vysledku. Je to ddno z velké ¢4sti ovlivnénim vykladu
i praxe dcetniho zjistovanivysledku v Evropé prof. Schmalenbachem ve dvacatych az étyfi-
catych letech XX. stoleti, nebof, klasicka“ skladba vysledku podle Schmalenbacha odpovi-

da pravé metod¢€ ,,s plnymi naklady*.

4. Rozdily v pojeti vynosi a jejich vyznamnost v normativnich
textech

Vymezeni vynosi v bilan¢nich smérnicich EU

V oddilu 5 Ctvrté smérnice Rady EU jsou stanoveny zavazné vzory pro sestaveni vy-
kazu ,,vysledovka®. Tyto vzory jsou Ctyfi (déle jen ,, V1%, ,,V2% [ V3“ V4“) a respektuji
moznosti sestavovat vysledovku v ictové podobé (horizontalni), nebo v podobé odpoctu
(vertikalni), a to jak metodou ,,pIné naklady“ (pfi upfednostnéni druhové sklady nakladu),
tak metodou ,,ndklady na obrat“ (pfi upfednostiiovani icelové skladby nakladd).

Vymezeni vynosd se omezuje na taxativni vycet vynosovych polozek, které ve vysle-
dovce (toho kterého vzoru) maji byt uvadény:

Vi 1. trzby
2. zména stavu zasob vyrobki a nedokoncenych vyrobki
3. aktivace vykoni vlastni vyroby
4. jiné provozni vynosy
8. jiné provozni vynosy
9. vynosy z ucasti
10. vynosy z jinych finanénich investic a ptijcek
11. jiné uroky a podobné vynosy
12. dpravy ocenéni (mohou byt vynosové i ndkladové)

16. mimotradné vynosy
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Podle vzoru V1 se tedy do vynost zarazuji rovnéz ucetné-technické polozky (tuéné tis-
téno) pro ,,neutralizaci“ vlivu naklada na vykony vlastni vyroby, pokud nebyly v daném ob-
dobi skutecné realizovany, anebo byly realizovany, ale vyroba se uskutecnila v pfedchozich
obdobich.

V2

(jednd se o horizontélni formu vykazu v uctové podobé, na levé strané jsou nakla-
dy v pfislusné struktute, vpravo vynosy, zde pravd strana — Vynosy)

1. trzby

2. zvySeni stavu zasob vyrobki a nedokonéenych vyrobki
3. aktivace vykoni vlastni vyroby

4. jiné provozni vynosy

5. vynosy z tcasti

6. vynosy z jinych finan¢nich investic a ptjcek

7. jiné iroky a podobné vynosy

8. mimofadné vynosy

Podle vzoru V2 se do vynosi zatazuji pouze tcetné-technické polozky ,,neutralizace*
nakladd aktivovanych vykond vlastni vyroby (tj. téch, které nebyly realizovany, tu¢né vytis-

téno).

V3

V4

2. jiné provozni vynosy

3. vynosy z ucasti

4. vynosy z jinych financ¢nich investic a ptjcek

5. uroky a podobné vynosy

6. upravy ocenéni aktiv (mohou byt vynosové i ndkladové)

14. mimofadné vynosy

(jedna se o horizontélni formu vykazu v ictové podobé, na levé strané jsou nakla-
dy v piislusné struktute, vpravo vynosy, zde pravd strana — Vynosy)

1. trzby

2. jiné provozni vynosy

3. vynosy z ucasti

4. vynosy z jinych finanénich investic a puijéek

5. jiné uroky a podobné vynosy z cennych papiri

7. mimofddné vynosy

Ve vzorech V3 a V4 jsou soucésti vynost vyhradné polozky, které predstavuji fadnou
hodnotu ekvivalentl za prodané vykony v daném obdobi.

Urcitého zpfesnéni se ve 4. smérnici EU dostalo obsahu vynosové polozky ,,trzby*
(Cisty obrat), kdy je ve ¢lanku 28 uvedeno: ,Cisty obrat sestavé z ¢astek pochazejicich z pro-
deje vyrobki a poskytovani sluzeb spadajicich mezi bézné ¢innosti spolecnosti, po odecte-
ni prodejnich rabatd, DPH a ostatnich dani spojenych s obratem.*

6 Baca, J. (ed.): Bilancni direktivy Evropskeé unie. 1. vydani, Praha, VSE, 1999, str. 25.
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Vsimneme si nyni jedné z konkrétnich aplikaci ustanoveni 4. smérnice EU, a sice
ustanoveni Rakouského HGB o roz¢lenéni vysledovky pfi pouziti zptisobu ,,ndklady na ob-
rat“. Pro spravné chapdani obsahu pojmu ,,vynosy*“ ve 4. smérnici EU povazuji za vjznamné
zahrnuti pozic 4a) a 4b), dale pozic 24. az 26.:

1. trzby z obratu
2. naklady vykond k docileni trzeb pouzitych
3. hruby vysledek z obratu
4. ostatni provozni vynosy
a) vynosy ze snizeni stavu dlouhodobych aktiv nebo piipisy k nim s vyjim-
kou financ¢nich investic
b) vynosy z rozpousténi rezerv
¢) ostatni
7. vynosy z tcasti, v tom z dcefinych podnikd
8. vynosy z ostatnich cennych papirii a zapijcek pfi financnich investicich,
v tom z dcefinych podnikd
9. ostatni droky a podobné vynosy, v tom z dcefinych podniki
10. vynosy z prodeje cennych papirt obéZzného majetku a pripisy k nim
20. mimoradné vynosy
24.  rozpousténi nezdanénych rezervnich fondi
25. rozpousténi kapitalovych fondi
26. rozpousténi fondd ze zisku

V intencich evropského prava — pokud se dotyka vykazovani vysledku — mizeme tedy
v normativnich textech najit pod vynosy predevsim trzby z prodeje vykont (vcetné sluzeb
nebo priznani prav k pouzivani podnikovych aktiv tfeti stranou a trzeb za prodej dlouho-
dobych aktiv véetné jejich vlastniho zhodnoceni vyjadieného pripisy"), avSak soucasné take
vytézky, které nemaji charakter trzeb, ale predstavuji jak ucetni vyjadfeni aprav diive vyka-
zanych vysledkovych nakladi (véetné dotace nezdanovanych rezervnich fondi), tak také
pouziti diive dosazenych ziskd.

Vynosy podle IAS

Mezinarodni ucéetni standardy urcuji vynos jako obecné pouzivanou kategorii spolec-
nou pro vsechny IAS na zdkladé kombinace teoretického priristkového i ekvivale¢niho
pojeti vynosu. Koncepcni ramec IAS vymezuje diichod podniku (income), ktery tvoii jed-
nak vynosy (revenue), jednak vynosové zisky (gains). Jde o ,,zvySeni ekonomickych uzitkid
v pribehu tcetniho obdobi formou nabyti aktiv ¢i zvy$eni jejich hodnoty, anebo snizeni za-
vazkl, jehoz disledkem je takové zvySeni vlastniho kapitalu, které nesouvisi s jeho zvy-
Senim na zakladé prispévka vlastnikd.«’ Vynosy jsou podle IAS , hrubé prirtstky ekono-
mickych uzitkd béhem obdobi, které vznikaji béznymi podnikovymi ¢innostmi, jestlize tyto
prirtstky vedou ke zvySeni vlastniho kapitalu odlisnému od jeho zvySeni v souvislosti s pii-

7 Die Rechnungslegungsbestimmungen des Handelsgesetzbuches in der Fassung des EU — Gesellschaftsrechtsinde-
rugsgesetzes 1996 und des Art V Insolvenzrechtsinderungsgesetz 1997. In Egger, A. — Samer, H.: Der Jahresab-
schluss nach dem Handelsgesetzbuch: Erstellung und Analyse, 1. dil. 6. vydani, Wien, Linde, 1999, s. 728.

8 ,Pripisy” (e Zuschreibung) predstavuji ucetni vyjadieni zvySeni hodnoty dlouhodobého aktiva v ndvaznosti
na vyvoj jeho aktudlni nabyvaci ceny, forméalné dcetné jde o opak odpisi dlouhodobych aktiv.

9 Mezindrodni iicetni standardy 2000. 1. vydani ¢eského prekladu, Praha, HZ, 2000, s. 403.
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spévky Vlalsgnﬂqﬁ. ... Vynosy se ocenuji v redlné hodnoté prijaté nebo narokované proti-
hodnoty.“

Pro identifikaci transakce urcuje standard rozhodujici znaky, které ve vymezenych
okolnostech musi byt splnény pro to, aby nastal vynos. Jedna se o okolnosti, které musi trans-
akci nutné charakterizovat, dale pak o okolnosti, které sveéd¢i pro specificky typ vynosu.

Ve standardu €. 18 jsou podrobné charakterizovany okolnosti vzniku vynosu pfi pro-
deji zbozi, poskytnuti sluzeb, specialné pak pti postoupeni prav na uziti vlastnich aktiv tie-
tim strandm na zékladé naroku na trok, licen¢ni poplatky a nebo na dividendu.

Vynos v téchto okolnostech nutné charakterizuje
a) pravdépodobnost, ze ekonomické uzitky transakce do podniku poplynou,
b) castka transakce muze byt spolehlivé ocenéna.

Z ptedchoziho plyne, Ze Mezindrodni ticetni standardy se vymezenim vynosu v za-
kladnim textu Standardu ¢. 18 zabyvaji pomérn¢ Siroce a neponechdavaji podniku, ktery
v jejich intencich sestavuje prisluSnou zaveérku, takika Zadny ,,manévrovaci prostor®. I kdyz
jsou v radé pripada okolnosti vzniku vynosu v souladu s IAS ¢. 18 jasné a zfetelné, mize
dochazet k n€kterym nejasnostem, zejména pak v souvislosti s Uplatnym pfevodem prav
k uziti podnikového aktiva. Proto Mezinarodni ucetni standard ¢. 18 upravuje v Dodatku
nékteré specialni pripady vzniku vynosu a specifikuje okolnosti, za nichz mtize byt transak-
ce vyhodnocena jako vynosova. O tom, Ze v této na prvni pohled neslozité problematice
mohou (zdmérné nebo nechténé) nastat urcité komplikujici okolnosti, svéd¢i rovnéz vyda-
ni SIC 31 v roce 2001, dotykajici se vyhodnoceni vynosti pii barterovych transakeich spoje-
nych s poskytovanim propagacnich sluzeb.

Okolnosti, které musi byt splnény pro vyhodnoceni pfislu§né transakce jako vynoso-
vé, jsou standardem dany u prodeje zbozi (1) takto:

e na kupujiciho byla prevedena vyznamna rizika a odmény spojené s vlastnictvim
zbozi;

e prodavajici nepokracuje v organizaci obéhu, ani v kontrole jiz prodaného zboZi;

® vynos je mozno spolehlivé vycislit (ve sjednané trzni ceng, pfipadné v fddné hod-
not¢ (fair value) ptedmétného zbozi;

® penize jiz byly pfijaty, anebo je vysoce pravdépodobné, ze vznikla pohledavka
bude uhrazena;

e vylohy (expenses) souvisejici s transakect, Ize spolehlive vycislit.

Obdobné¢, u poskytovani sluzeb (2) jsou okolnosti vyhodnoceni piislusné transakce
jako vynosové dany standardem takto:

Spolehlivé odhadnuti vysledku:

e vynos je mozno spolehlive vycislit

® penize jiz byly pfijaty, anebo je vysoce pravdépodobné, Ze vznikla pohledavka
bude uhrazena;

10 Ibid., s. 405 a 406; pojem ,,realna hodnota“, kterym je cely ¢esky preklad Mezinarodnich ucetnich standardd
TIASC bohuzel kontaminovan, ani vzdalené nevystihuje obsah originalniho pojmu ,,fair value®; za odpovidaji-
ci vyjadrent originalniho pojmu v ¢estin€ povazuji termin ,,fadna hodnota“ — pozn. aut.
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e ke dni vykdzani takového vynosu je mozné spolehlivé stanovit stupen dokonceni
transakce;

e lze spolehlivé vycislit vysledkové naklady (expenses) souvisejici s jiz dokoncenou
¢asti transakce a zaroven takové naklady na jeji kompletni ukonceni.

Stanoveni stupné dokoncent:

e individualnim rozborem (survey), nebo v procentech rozpracovanosti transakce,
nebo

e v podilu dosud vynaloZzenych nédkladd k pravdépodobnym celkovym nakladim
transakce.

Nelze-li vysledek spolehlivé odhadnout, smi podnik jako vynos vykazat jen rozsah vy-
sledkovych ndkladd, ktery bude zdkaznikem uhrazen. Neni-li mozné ani toto, nelze vyka-
zat zisk.

Pokud jde o vynos v podobé¢ wiroki, licen¢nich poplatki, dividend a tantiém (3), musi
byt jisté, Ze:

e vznikld pohledavka bude uhrazena;

e vynos je mozno spolehlive vycislit.

U troki plati vycislent jejich vy$e na pomérné casové bazi (rovnomérné) s ohledem

na efektivni vynos aktiva. V pfipadé déleni uroku (vyplata troku dospélého pifed dnem

koupi je vynosem jen urok po koupi aktiva.
U licen¢nich poplatki a tantiém (royalties) se predpoklada jejich postupna dospélost
v ¢ase podle zdkladu pfisluSné smlouvy.

Narokované (resp. jiz prijaté) dividendy jsou vynosem v okamziku vzniku naroku na
jejich vyplatu.

Pokud se jakakoliv ¢ast naroku na piijem (ze zatctované pohledavky) stane nedobyt-
nou, je podle IAS 18 zapotiebi ji zachytit jako naklad, nikoliv jako sniZeni vynosu.

Zvlastni pripady (1)

Z4kaznik zbozi skute¢né zakoupil, ale dodavka tohoto zbozi se uskutecni pozdéji — vy-
nos v okamziku prechodu pravniho vlastnictvi, pokud se dodavka urcité uskutecni, zbozi
existuje, je oznaceno a pripraveno k dodani, platit se bude obvyklym zpisobem a zakaznik
presné urcil, pro¢ se dodavka odklada.

Zékaznik zakoupil (pfipadné prevzal) zbozi, nejsou vsak splnény dalsi podminky
kompletace dodavky:
e kontrola a instalace zakoupeného zboZzi u zdkaznika — vynos po pfijeti dodavky za-

kaznikem, bezprostfedné vSak jen tehdy, kdyZ je instalace jednoduchou zéaleZitos-
ti, nebo kontrola mé charakter Setfeni kvality zbozi pro uréeni kone¢né ceny;

e uplynuti lhiity, po kterou mé zédkaznik na zakladé smlouvy pravo zbozi vratit — vy-
nos az po dodavce a uplynuti lhiity pro odmitnuti zdkaznikem;

e kupujici zbozi jménem prodavajiciho prodavd dédl — konsignace — vynos v okamzi-
ku prodeje tfeti strang;
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zboZzi je dodano ,,az do domu“ proti hotovému placeni pfi doddvce — vynos pfi pfi-
jeti tuhrady;

prodej na splatky s dodavkou po zaplaceni urcité ¢asti kupni ceny — vynos po do-
déavce; lze vykazat v obvyklych (vyzkouSenych) situacich vykdzat rovnéz v okamzi-
ku pfijeti akontace, jestlize zboZi existuje, je oznaceno a pfipraveno k dodani;

objednané zbozi bylo z¢asti (nebo celé) zaplaceno, ale teprve se bude opattovat —
vynos az v okamziku dodavky zakaznikovi;

prodej s dohodou o zpétném odkupu — vynos jen v pripadé, ze jde o skute¢ny pre-
vod vlastnickych prav a rizik, vynos nemusel vzniknout, nutno podrobné& analyzo-
vat podminky;

prodej distributorim, dealeriim atd. — vynos po prevodu vlastnickych prav a rizik,
jde-li o prodej zastupciim, postupuje se jako u konsignace;

predplatné casopist aj. publikaci — néklad titulu se pravidelné opakuje ve stejném
rozsahu — vynosy rovhomérné s casem; naklad titulu je nepravidelny nebo v riizné
hodnoté — vynos podle poméru hodnoty dodavky k hodnoté celkového predplat-
ného;

prodej na splatky s okamzitou dodavkou — vynos je urcen jako NPV dhrad bez tiro-
ki v momentu uskuteénéni prodeje; drokovy vynos zvlast podle dospélosti (NPV
specifikovanou tirokovou sazbou);

prodej nemovitosti — vynos prevodem pravniho titulu; komplikace pfi dil¢ich pre-
vodech pravnich tituld se fesi pomérnym vykazanim vynosu, s ohledem na platebni
disciplinu zékaznika.

Zvlastni pripady (2)

Instala¢ni poplatky, nejsou-li soucasti prodejni ceny zbozi — vynos podle stupné
dokonceni instalace.

Servisni poplatky, zahrnuté v prodejni cené, pokud jsou samostatné vycislitelné —
vynos teprve v piipad¢ uskutecnéni servisnich sluzeb (nebo uzivatelské podpory
u prodeje SW).

Provize za reklamu — vynos po zvetejnéni produktu v médiich.

Provize pojistovacimumakléfi - vynos k okamziku zac¢atku nebo obnoveni prislus-
né pojistné smlouvy. OdliSné situace nastane tehdy, kdyZ se makléfska firma zava-
zala k dal$im sluzbam v dobé trvani pojistné smlouvy: vynos bude vykazan podle
dospélosti v ¢ase tc¢innosti smlouvy.

Odmény za finan¢ni sluzby — nutno rozliSovat, zda jde o nedilnou soucast efektiv-
niho vynosu piisluSného finan¢niho nastroje, zda jde o dalsi poskytnuté sluzby
nebo za vyznamny tkon v souvislosti s pfisluSnym finanénim néstrojem. RozliSuje
se zakladni odména, odména za poskytnuti pfislibu poskytnuti pijcky, poplatky za
spravu pujcky, provize za pridéleni akcii, poplatky za sjednani pijcky, za sjednani
syndikované ptijcky).

Vstupné — vynos se vykaze pti konani udélosti. V ptipad¢ predplatného vstupného
se postupuje jako u (1) predplatné casopisi.
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e Skolné — vynos se vykdze rovnomérné v prib¢hu konani vyuky.

e Zapisné, vstupni a clenské poplatky — vynos podle povahy poskytnutych sluzeb.
Vynos v prvé fadé zaplacenim poplatku, na ktery se jiz nevazi dalsi poskytované
sluzby, jinak podle ¢asu, povahy a rozsahu poskytovanych sluzeb (uzitkt).

e Koncesni poplatky — jde predevsim o fransizy, rozliSuje se tplnost vykont zahrnu-
tych do koncese a vynosy se vykazuji v zavislosti na skutecné poskytnutych sluz-
bach a vykonech.

e Poplatky za vyvoj software na zakazku — vynos podle stupné dokonceni vyvoje.

Zvlastni pripady (3)

Licen¢ni poplatky a tantiémy — predevsim se jedné o vynosy z uZiti obchodnich zna-
cek, patentt, software, autorskych prav k hudebnim dilim, nahravkam a filmim — vynosy
budou vykazany z praktickych diivodl nejcastéji rovnomérné v ¢ase platnosti smlouvy
o uzit{ aktiva. Nutno rozliSovat ¢asové omezenou smlouvu o uziti aktiva na jedné strané a
Casové neomezeny prodej prava uzivat aktivum.

V US GAAP je tato kategorie charakterizovdna jednak v souladu s ¢isté bilanénim
chapanim vysledovky v USA vyhradné jako zdroj, jednak v souladu s vymezenim bézné
(nepferusované pokraéujll’lci) ¢innosti firmy vyhradné jako ekvivalent uplatné postoupe-
nych vykont zadkaznikovi

Skladba vysledovky v USA je dana vyhradnim pouzitim metody s ,,ndklady na obrat®,
takze prislusny vykaz obsahuje tyto polozky tézeb (v tzv. single-step podobé):

Cisté trzby

Prijaté uroky a dividendy

Zisk pfti prodeji dlouhodobych aktiv

V sirsich souvislostech zjistovani vysledku hospodarského obdobi (s vyjimkou uvede-
nou zde a v poznamce) se da konstatovat, ze funkce vynost je v US GAAP iv IAS v zasadé
shodna.

Vynosy v ¢eskych normativnich textech

Zakon o ucetnictvi vynosy podrobnéji nespecifikuje, tzn. v jeho textu jde o samozrej-
mou a ,,dfive néjak” vymezenou kategorii, ktera je soucasti predmétu ucetnictvi.

Podobné se az do roku 2002 chovaly rovnéz dalsi, podzakonné normy v CR. V soucas-
nosti Ize pozitivn€ ohodnotit urcity vyznamovy posun, ktery predstavuje dikce vyhlasky
500/2002 Sb., kterou se provad¢ji nékterd ustanoveni zakona o ti¢etnictvi pro podnikatel-
ské ucetni jednotky vedouci podvojné ticetnictvi. V této vyhlasce je jiZz jednoznacéné stano-
veno, Zze vyporadani rezerv a opravnych polozek se vyuctuje v ndkladech, tj. proti predchozi
upravé je aplikovan netto postup, ¢imz je omezen rozsah transakci, které se objevovaly
v ucetni zavérce jako soucast vynost. Prestoze jde v dané souvislosti o ,,prvni vlastovku®,

11 Velmi zfetelné tato dvé omezeni charakterizuje etymologicky presny preklad pojmu ,,revenue®, ktery doslo-
va odpovida ¢eskému ,,vratilo se”, neboli ve starsi odborné ucetni literature frekventovanému pojmu ,,vyté-
zek«. Ucetnictvi USA, které je jednofadové, tj. v prvnim stupni klasifikace zna pouze stavové ticty aktiv a
pasiv, pocita vynosy a piinosy jako zdroje (pasiva), vylohy a Gjmy jako uziti (aktiva). Nemiize proto pfijmout
Schmalenbachovo ,,vynos nyni, ndklad pozdé&ji“, pfipadné ,,naklad nyni, vynos pozd¢ji®, a pocitat tak do obje-
mu vynost tieba aktivaci vykond. Struktura vysledku v USA je vytvofena mimo ramec ucetnictvi prehledem
o vytézku snizenym v daném obdobi o v§echny prave souvisejici vylohy (expenses) a Gjmy (losses).
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protoZe jednoznacny obsah ucetni kategorie ,,vynosy“ v ¢eskych normativnich textech do-
sud chybi, jedna se o pramen zkresleni, které ve vy$e naznacenych souvislostech hraje roz-
hodujici roli zejména pfi urcovani nékterych specifickych soucésti vysledku
hospodatského obdobi. Zda se vSak, Ze ani hospodarska praxe, ani odborna veiejnost (ne-
mluveé o piislusném legislativné inicializacnim misté) tento trvajici nedostatek ceskych
normativnich texti nepocituji.

Neptimo miizeme usoudit na takové chapani vynost v ¢eskych normativnich textech,
jaké je blizké 4. smérnici EU, resp. v SirSich souvislostech evropské kontinentdlni ucetni
tradici. Soucasti vynosi, tedy piislusnych polozek vysledovky (metoda ,,pIné naklady“ pfi
pouziti druhového ¢lenéni vysledkovych nakladi) jiz nejsou veskeré pozice reprezentujici
ucetné-technické operace ,neutralizace” zvySeni zdsob vlastni produkce na skladé

s

aucetné-technické operace ,,rozpousténi“ zlistatkli nevyuzitych a na vrub nakladd v minu-
lych obdobich vytvofenych rezerv.

Zaver

Normativni texty regulujici oblast ac¢etnictvi, resp. uc¢etniho vykaznictvi v zemich EU,
vroviné US GAAP av Mezinarodnich ucetnich standardech uvadéji pro vykazujici jednot-
ky — pokud se jednd o vynosy — v zdsadé stejné vymezenou podnikohospodatskou kategorii,
nezbytnou pro korektni odvozeni vysledku hospodarského obdobi: prirtstek podnikovych
cistych aktiv, ktery neni vytvoren vkladem vlastnikd. Specifické problémy, které vyplyvaji
z§ir$itho pojimani vynosd (vytézku) zejména na evropském kontinentu ve srovnani s tradici
anglo-americkou, jsou fesitelné ptipad od ptfipadu bliz§im uvedenim priciny vykazované
vynosové pozice (napf. rozpusténi rezervy, aktivace dlouhodobych aktiv vlastni produkce,
prirdstek vykont v daném obdobi vyrobenych na sklad).

Relevantni informaci pro uzivatele poskytuje vykazani vsech sloZek vytvatejicich v da-
ném obdobi zisk podniku: trzby za prodané vykony, vSechna zhodnoceni majetku firmy,
ktery dosud nebyl prodan (gains, rovnéz vSechna obdobné pisobici znehodnoceni — los-
ses), ktera plynou z pohybu cen konkrétnich aktiv, a kone¢né zhodnoceni (znehodnoceni)
aktiv a pasiv vykazujici jednotky zpiisobend obecnym pohybem cenové hladiny v dané néa-
rodni ekonomice (ze zmén kupni sily mény vykazovani). Stejné jako zahrnuti a ocenéni vy-
sledkovych nakladd (expenses) do prislusnych velicin pfi odvozovani vysledku je podstatné
korektni zahrnuti (a ocenéni v fddné hodnot¢) vsech slozek tézeb daného obdobi. Struktu-
ra vykdzaného vysledku nem4 byt pro uzivatele zkreslena zahrnovanim takovych polozek,
které netvori vysledkové ndklady daného obdobi, ani poloZek, které nejsou v daném obdo-
bi uskutecnénymi tézbami.
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Shrnuti

Piispévek je zaméfen na nckteré zdkladni problémy vymezeni mikroeckonomické
(a ucetni) kategorie “vynosy”, na shody a rozdily v tomto vymezeni v rdmci normativnich
textd, které upravuji vznik komplexu ucetnich vykazi, predevsim pak vysledovku (vykaz
zisku a ztraty). Normativnimi texty tohoto typu jsou v pfispévku chapiny piedevSim
Smérnice Rady EU, Mezindrodni icetni standardy IAS/IFRS, Standardy finan¢niho tcet-
nictvi USA (FAS) a ¢esky zdkon o tcetnictvi. Teoreticky jsou srovnavany funkce vynosi
(ajejich presné vymezeni) ve specifickych ptipadech vzniku vysledku: operacni zisk, reali-
zovatelna uspora nakladd (majetkové zhodnoceni drzenych aktiv) a realizovana dspora
nakladt (majetkové zhodnoceni prodanych aktiv a vykoni). V prispévku je poukdzano na
nezbytnost jednozna¢ného vymezeni ucetni kategorie ,,vynosy“ v ¢eském pravu, zejména
v textech upravujicich pfipravu a predkladani dc¢etnich vykazi.

Klicova slova: vynosy, vysledovka, smérnice EU, mezinarodni tcetni standardy, US GAAP

Summary

This exposition focused to some basic problems by definition of the microeconomic
(and accounting) category ,,revenue”, of its congruence and differences in canonic texts
(law act, instruction, directive etc.), which regulate a complex of accounting performances,
in the first place, income statements. As canonic texts was make use of directives EU, In-
ternational Accounting Standards, Financial Accounting Standards in USA and Czech
law. Theoretically compared are the functions of revenue (and its precise definition) by
isolating of multifarious types of income: operating profit, realizable cost saving, realized
cost saving and realized capital gains. The process of revenue recognition in some compli-
cated situations is minutely described mainly in International Accounting Standard No. 18
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— Appendix. Next highlighted is any logically uncompromising accounting category
‘revenue’ necessity in Czech canonic texts for financial statements preparation and disclo-
sure.

Key words: revenues, income statement, EU directives, international accounting
standards, US GAAP

JEL classification: M41
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